
Plantilla de Plan de Negocio

Método 4 - Guía para estructurar tu plan de empresa

Introducción

El plan de negocio es un documento fundamental que detalla los objetivos, estrategias y

proyecciones financieras de tu proyecto empresarial. En esta plantilla, te ofrecemos una guía para

estructurarlo de manera profesional y eficaz. Cada sección está diseñada para ayudarte a cubrir los

aspectos más importantes de tu negocio.

1. Identificación del Proyecto

Describe la idea de tu negocio, el nombre de la empresa y el sector en el que operará. Incluye una

breve explicación del origen del proyecto, sus ventajas competitivas y las necesidades que cubre.

2. Promotores del Proyecto

Incluye los datos personales y la experiencia de los fundadores. Detalla la formación y habilidades

relevantes para la actividad del proyecto.

3. Descripción del Producto o Servicio

Explica de manera clara el producto o servicio que ofrecerás. Incluye las características clave que

lo diferencian y cómo satisface las necesidades del mercado.

4. Análisis del Mercado

Realiza un estudio del mercado objetivo, analiza la competencia y evalúa las tendencias del sector.

Incluye el análisis DAFO para identificar fortalezas y debilidades.

5. Plan de Marketing



Desarrolla una estrategia de marketing sólida. Detalla el precio, promoción, distribución y cómo

captarás clientes. También incluye un análisis de tu posicionamiento en el mercado.

6. Plan de Producción

Describe cómo se fabricará o entregará tu producto o servicio. Incluye el proceso de producción, los

recursos necesarios y un cronograma.

7. Plan Financiero

Presenta las proyecciones financieras de tu negocio. Incluye un plan de inversiones, financiación, el

balance de situación, cuenta de resultados y el análisis del punto de equilibrio.

8. Recursos Humanos

Organiza tu equipo de trabajo, define los roles y responsabilidades clave. Establece un plan de

formación y desarrollo para los empleados.

9. Plan de Tesorería

Detalla los flujos de caja previstos, los cobros y pagos mensuales, y analiza la liquidez de la

empresa.

10. Valoración Final

Realiza un resumen general del plan de negocio, destacando los puntos más fuertes y las

oportunidades a largo plazo.


